Форма 21
Бизнес-проект
для предоставления субсидий в виде возмещения части затрат (планируемых и (или) фактически произведенных) субъектов малого предпринимательства (в том числе малых инновационных компаний), производящих и реализующих товары (работы, услуги), связанных с регистрацией юридического лица, индивидуального предпринимателя, началом предпринимательской деятельности, выплатами по передаче прав на франшизу (паушальный взнос) в виде грантов 

1. Резюме 

Положительные аспекты предлагаемой бизнес-идеи, наиболее привлекательные моменты из всех остальных разделов. Особо выделить, идет ли речь о начале работы «с нуля» или о расширении существующего дела.
2. Описание деятельности 
организации (индивидуального предпринимателя)
2.1. Наименование юридического лица или фамилия, имя, отчество (последнее – при наличии) индивидуального предпринимателя.

2.2.  Организационно-правовая форма организации.

2.3. Фамилия, имя, отчество (последнее – при наличии) учредителей.

2.4. Фамилия, имя, отчество (последнее – при наличии), возраст и квалификация руководителя проекта.

2.5. Почтовый адрес, телефон организации.

2.6. Основные виды деятельности организации или индивидуального предпринимателя.

2.7. Дата составления бизнес-проекта организации или индивидуального предпринимателя.

2.8. Применяемая система налогообложения.

2.9. Планируемый объём платежей в бюджеты всех уровней и отчислений во внебюджетные фонды нарастающим итогом за весь период реализации бизнес-проекта организации или индивидуального предпринимателя (но не менее чем за два года).

2.10. Предполагаемое число создаваемых рабочих мест по окончании реализации бизнес-проекта организации или индивидуального предпринимателя.

2.11. Средняя заработная плата в месяц (не ниже прожиточного минимума для трудоспособного населения, установленного на территории Приморского края).

2.12. Источники и сумма инвестиций в бизнес-проект организации или индивидуального предпринимателя (рублей):

	Всего

в том числе:
	

	собственные средства 
	

	средства гранта из бюджета Владивостокского городского округа
	

	привлеченные средства (указать источник)
	


3. Описание продукции
3.1. Предполагаемая номенклатура продукции (работ, услуг):
	№ п/п 
	Наименование продукции (работ, услуг)
	Функциональное назначение, основные потребительские качества и параметры продукции (работ, услуг)

	1.
	
	

	2.
	
	


3.2. Наличие лицензируемых видов деятельности (указать вид деятельности и перечень мероприятий, связанных с лицензированием).

3.3. Защищённость продукции патентами и товарными знаками, эксклюзивными правами на распространение. 
4. Анализ рынка и маркетинг
4.1. Анализ современного состояния и перспектив развития целевого рынка (отрасли), в том числе краткий анализ состояния рынка (отрасли):

-   соотношение спроса и предложения на товары (работы, услуги);

-   тенденции развития рынка;

- нахождение рынка в определенной фазе экономического или сезонного цикла;

-   сила и размах конкурентной борьбы;

- возможности для деятельности нового субъекта малого предпринимательства.

4.2. Краткий анализ конкурентоспособности продукции (работ, услуг):

- описание преимуществ представленной на рынке продукции (работ, услуг);

- описание недостатков представленной на рынке продукции (работ, услуг).

4.3. Основные потребительские группы и их территориальное расположение.

4.4. Перечень основных (потенциальных) конкурентов, в том числе производителей аналогов или функционально заменяющей продукции, их влияние на рынке (в отрасли):

	№

п/п 
	Наименование 
	Местонахождение 
	Удельный вес в обороте рынка
	Сильные стороны
	Слабые стороны

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	


Возможная реакция конкурентов, способы преодоления конкуренции.

4.5. Стратегия продвижения продукции на рынок.

Расчет и обоснование цены, ценовая политика, обоснованность ценовой политики. Факторы, влияющие на колебания цен (например: сезонность, отсутствие постоянных поставщиков и пр.). Политика предоставления скидок.

Сопоставление цен и стоимости услуг на свою продукцию и продукцию конкурентов.

	№ п/п 
	Наименование продукции (работ, услуг)
	Единица измерения 
	Цена (рублей)

	
	
	
	заявителя 
	конкурента 1 
	конкурента 2
	конкурента 3

	1.
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	


Способы продвижения продукции (работ, услуг) на целевые рынки (реклама, скидки, участие в выставках и прочее).

Предполагаемые методы реализации (прямая поставка, торговые представители, посредники), наличие договоров.

Политика послепродажного обслуживания и предоставления гарантий.
5. Производственный план 
5.1. Выбор места реализации бизнес-проекта, его особенности:

	Место реализации бизнес-проекта (указать точный адрес)
	

	Обеспеченность транспортной, инженерной, социальной инфраструктурой 
	

	Наличие производственных площадей и их размеры 
	

	Состояние производственных площадей 
	

	Доступность производственных площадей для покупателей 
	

	Наличие в собственности площадей для реализации проекта 
	

	Наличие договоров на аренду необходимых помещений (указать, на какой срок)
	

	Собственник арендуемых помещений 
	


5.2. Оценка потребности бизнес-проекта в персонале (общая численность персонала, структура по возрасту и квалификации, система оплаты труда и годовой фонд заработной платы, предполагаемые изменения в структуре персонала по мере развития бизнеса).

Общая численность и заработная плата персонала: 
	№ п/п 
	Должность (профессия)
	Численность (человек)
	Заработная плата в месяц (рублей)
	Итого заработная плата (рублей)

	1.
	 
	 
	 
	 

	2.
	 
	 
	 
	 

	Итого 
	 
	 
	


5.3. Оборудование для бизнес-проекта (наименование оборудования, количество, стоимость, поставщики, их местоположение и способ доставки).

5.4. Сырье и комплектующие для бизнес-проекта (наименование оборудования, количество, стоимость, поставщики, их местоположение и способ доставки).

5.5. Другое.
6. Бюджет расходов 
6.1. Постоянные расходы на реализацию бизнес-проекта в течение всего срока по годам (рублей):
	Перечень постоянных расходов 
	I

квартал 
	II

квартал 
	III 

квартал 
	IV 

квартал 
	Итого

за год 

	Арендная плата 
	
	
	
	
	

	Коммунальные расходы 
	
	
	
	
	

	Электроэнергия 
	
	
	
	
	

	Телефон, Интернет 
	
	
	
	
	

	Канцелярские расходы 
	
	
	
	
	

	Транспортные расходы 
	
	
	
	
	

	Обучение персонала 
	
	
	
	
	

	Услуги банка 
	
	
	
	
	

	Реклама, маркетинговые исследования 
	
	
	
	
	

	Расходы на охрану 
	
	
	
	
	

	Прочее 
	
	
	
	
	

	Итого ежемесячно 
	
	
	
	
	


6.2. Расчёт переменных расходов в течение всего срока реализации бизнес-проекта по годам (рублей):
	Перечень переменных расходов 
	I

квартал 
	II

квартал 
	III квартал 
	IV квартал 
	Итого

за год 

	1.
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	


6.3. Прочие расходы, связанные с ведением предпринимательской деятельности (если есть):____________________________________________________________________________.
6.4. Бюджет налоговых платежей (данные с расчётами по предполагаемым налоговым и прочим обязательным платежам по всем видам деятельности соискателя за два года, поквартально).

Расчёты налоговых платежей (по каждому планируемому виду налогов и платежей отдельно, по годам поквартально):
	Наименование показателя 
	I

квартал 
	II

квартал 
	III 

квартал 
	IV 

квартал 
	Итого 

	Наименование налога (сбора)
	
	
	
	
	

	Налогооблагаемая база 
	
	
	
	
	

	Налоговая ставка 
	
	
	
	
	

	Сумма налога 
	
	
	
	
	


Бюджет налоговых платежей:
	Наименование налога (сбора)
	Сумма (рублей)

	1.
	

	2.
	

	Итого 
	


7. Финансовый план и срок окупаемости 
7.1. Расчёт выручки от реализации продукции (работ, услуг) по годам:
	Наименование продукции (работ, услуг)
	Единица измерения 
	Год регистрации
	Последующие годы 

	
	
	цена реализации (рублей)
	объём производства 
	сумма (рублей)
	
	
	

	1.
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	

	Итого 
	
	
	
	
	
	
	


7.2. Финансовые планы (поквартально ежегодные) на весь период реализации бизнес-проекта (но не менее двух лет с момента начала реализации бизнес-проекта) по нижеприведенной форме:
Финансовый план на 20___ год
	№

п/п 
	Наименование показателя
	I

квартал 
	II

квартал 
	III 

квартал 
	IV 

квартал 
	Итого

за год 

	1.
	Выручка от реализации продукции (работ, услуг) 
	
	
	
	
	

	2.
	Себестоимость продукции (работ, услуг) – всего,

в том числе:
	
	
	
	
	

	2.1.
	Постоянные расходы 
	
	
	
	
	

	2.2.
	Переменные расходы 
	
	
	
	
	

	2.3.
	Прочие расходы 
	
	
	
	
	

	3.
	Налоги 
	
	
	
	
	

	4.
	Чистая прибыль
	
	
	
	
	


7.3. Расчёт срока окупаемости бизнес-проекта.

Срок окупаемости бизнес-проекта исчисляется как период со дня начала финансирования проекта до дня, когда разность между накопленной суммой чистой прибыли с амортизационными отчислениями и объёмом инвестиционных затрат приобретает положительное значение.

Для целей получения гранта объёмом инвестиционных затрат считать общую сумму инвестиций в бизнес-проект (средства гранта из бюджета Владивостокского городского округа, собственные средства и привлеченные средства).
8. Анализ рисков бизнес-проекта
8.1. Вероятные предпринимательские риски и форс-мажорные обстоятельства, возможные потери при их наступлении, меры по преодолению.

8.2. Описание организационных мер профилактики рисков и изложение программы самострахования или внешнего страхования.
9. Приложения
Документы, которые могут служить подтверждением или более подробным объяснением сведений, представленных в бизнес-проекте:

- фотографии образцов продукции;

- подробные технические характеристики продукции;

- план предприятия (и прилегающей территории);

- контракты и договоры;

- лицензии, разрешения, сертификаты, отзывы и т.п.
	Должность руководителя субъекта малого предпринимательства 
	
	
	

	
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)

	Главный бухгалтер субъекта малого предпринимательства 
	
	
	

	
	(подпись)
	
	(расшифровка подписи)


МП

«____»__________________ 20___г.
